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OPORTUNIDADES PARA O TURISMO DE NEGOCIOS

D equenos e médios empresarios do trade
turistico mineiro vivem momento propi-

cio para investir na qualificacéo, realizar
parcerias e aumentar a lucratividade de seus
negoécios. Além das oportunidades advindas
da Copa do Mundo Fifa 2012, a cidade con-
ta ainda com um Programa desenhado para
afirmar a imagem de Belo Horizonte e Regido
como destino internacional de eventos de mé-
dio e grande portes.

O Programa de Aumento da Competitividade
Territorial de Belo Horizonte e Regiao, por meio
do Turismo de Negdcios, € uma parceria entre
grandes atores do setor publicos, como o Ban-
co Interamericano de Desenvolvimento (BID),
por meio do Fundo Multilateral de Investimen-
tos (Fumin), o Governo do Estado de Minas Ge-
rais, representado pela Secretaria de Estado de
Turismo (Setur) e pela Secretaria de Estado de
Desenvolvimento Econdémico (Sede).
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A execucdo do projeto sera realizada pelo Sis-
tema Fiemg em parceria com o Servigo Brasi-
leiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas
(Sebrae Minas Gerais), do Sistema Fecomércio
e da Prefeitura de Belo Horizonte, por meio da
Empresa Municipal de Turismo (Belotur).

As pequenas e médias empresas ligadas ao tu-
rismo de negécios e eventos em Belo Horizonte
serao beneficiadas diretamente pelo Programa,

nao apenas pelo aumento no volume de eventos
de negdcios que serao realizados na cidade, mas
principalmente porque o Programa visa também
ao fortalecimento das MPE, das entidades cap-
tadoras de eventos e fornecedoras de servigos e
produtos para os eventos.

Para obter mais informacgdes sobre o Programa,

acesse o site:
www.turismodenegociosbh.com.br

OS BENEFICIADOS

Para saber se o ramo de negocio no
qual atua ou deseja atuar esta entre
0s principais beneficiados com o
aumento do turismo mineiro de ne-
gécios, veja a lista abaixo, que traz
alguns exemplos de empresas que
compoem o trade do setor:

Centro de Eventos;

Organizadoras/Promotoras de
Eventos;

Hotéis;

Servicos especializados, tais
como: buffet, decoragao, comu-
nicagao e marketing, andaimes,

divisorias, toldos, seguranca
privada, transporte;

Agéncias de receptivo;
Bares e restaurantes;

Companhias aéreas.
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PARA ENTENDER MELHOR O SETOR DETU-
RISMO DE NEGOCIOS:

Acesse o portal da Associacao Brasileira de
Empresas de Eventos ou
ligue para a Associacao Estadual da Abeoc
em Minas Gerais: (31) 3342-3888.

Baixe a publicagao “Turismo de Negécios —
nocoes basicas, segunda publicagdo 2010”
desenvolvida pelo Ministério do Turismo



http://www.abeoc.org.br
http://www.turismo.gov.br/export/sites/default/turismo/o_ministerio/publicacoes/downloads_publicacoes/Turismo_NegocioseEventos__Orientaxes_Bxsicas.pdf
http://www.turismodenegociosbh.com.br/
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OS PROJETOS DO SEBRAE EM
MINAS GERAIS

O Sebrae esta preparado para atender os
empreendedores de Minas Gerais, como um
todo, tanto aqueles que desejam abrir um ne-
gécio quanto os que querem melhorar a proé-
pria empresa.

Para quem deseja abrir um negécio: aces-
se o link abaixo e tenha acesso a suges-
toes sobre como funciona a atividade
na qual deseja investir, legislacdo etc.
http://www.sebrae.com.br/atender/mo-
mento/quero-abrirum-negocio

Para quem deseja melhorar a prépria empre-
sa: o Programa de Turismo de Negdcios do
Sebrae Minas Gerais realiza, desde 2009,
capacitacdo em varias partes do estado.
O objetivo é aprimorar a gestdo empresa-
rial e impulsionar o segmento. A iniciativa
tem como publico-alvo a rede hoteleira, as
agéncias de turismo, os espacos de even-
tos, organizadores e promotores de eventos
e restaurantes.

Sebrae em Minas Gerais
http://www.sebraemg.com.br
0800 570 0800
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I % 0 QUE 0 SEBRAE PODE FAZER POR MIM 1% SERVICOS ON LINE % TEMAS DE INTERESSE % SETORES % SEBRAE NOS ESTADOS

% QUE NEGOCIO ABRIR

* Ideias
* Tipos
* Ramos

‘% VOU ABRIR

* Desperte o interesse

* Relna informagbes

* Consulte a viabilidade

* Registre a empresa

* O que o Sebrae pode fazer por
mim?

‘% RETORNANDO DO
EXTERIOR

* Apresentacio

* Comportamento

* Plano de negécio

* Conte com o Sebrae

% APROFUNDE

* Capacitagdo

* Biblioteca

* Radio e TV Sebrae
* Links de interesse
* Casos de Sucesso

Conte com o Sebrae no

@ VoUrRR  [5] EnvinR POR EMAIL ey IMPRINIR

O que vocé precisa saber para iniciar bem

Abrir e gerir uma empresa exige um conjunto de habilidades
e hecil E preciso o do, o pablico
que se deseja atingir e planejar bem o negécio.

Uma boa gestdo considera estratégias de marketing, um
fluxo de caixa controlado e passa também por muita
criatividade e inovacgdo.

O Sebrae criou um roteiro para facilitar a abertura da sua
empresa. O site Quero Abrir um Negécio ajuda quem ainda
nao sabe por onde comegar e aquele que ja escolheu em que
ramo atuar.

Priwie Sebrve
Mulher de
Negocios

online, no

INSCRIGOES ﬁ 8 DE
MARCO A 31 DE AGOSTO.
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Acompanhe dicas de como
abrir uma empresa no
Twitter.

Empreeendedor
Individual é
empresario

Milhdes de brasileiros agora
podem se tornar empresarios
legalizados, com CNPJ e
alvara. Podem emitir nota
fiscal, ter cobertura da
Previdéncia Social para a
familia e dar um salto em sua
atividade econdmica. Os
impostos sdo muito menores
e a burocracia também.

Aproveite a oportunidade e
formalize-se!

Saiba mais sobre o
Empreendedor Individual.

A ajuda informal dos

blogs



http://www.sebrae.com.br/atender/momento/quero-abrir-um-negocio
http://www.sebrae.com.br/atender/momento/quero-abrir-um-negocio
http://www.sebraemg.com.br
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